[bookmark: _Toc20242][bookmark: _Toc21298]动态心电图技术及商务要求
（1） 技术要求：
	序号
	招标内容
	招标要求

	1
	设备名称
	动态心电图

	1.1
	设备数量
	4台 

	1.2
	设备用途
	用于动态心电图信号的采集和存储

	1.3
	设备型号
	投标人注明品牌、型号

	2
	主要技术规格

	2.1
	基本性能

	2.1.1
	导联通道：3导。

	2.1.2
	频率响应;0.05--65HZ。

	2.1.3
	输入阻抗≥20MΩ。

	2.1.4
	共模抑制比≥100dB。

	2.1.5          
	采样率：128--1024次/秒/通道，起搏采样率32000HZ。

	2.1.6
	具有独立分析软件。

	2.1.7
	具有3维散点图功能，精准查找定位心博，

	2.1.8
	具有AI智能心博叠加返混淆对焦功能，具有时序直观散点图显示功能

	2.1.9
	具有时序直观散点图显示功能，具有时间散点图心博回放功能


（2） 商务要求：
1.供货期限：合同签订后1个月内。无故延期交货，中标人赔偿由此引起的损失。
2.质保期:≥5年；保修期内年开机时间不低于350天，未达到以上承诺，超过天数以1延5补偿；单次停机不超过5天，否则，即提供备用机或1延5补偿维修时间。
3.设备生产日期：投标产品的生产日期在到货时要求不超过6个月。
4.售后服务要求:
详见《医疗设备售后服务承诺》，并提供盖章的文件。
5.技术服务、技术培训
1）操作应用培训：中标人负责对采购人技术人员、操作人员免费进行设备的基本操作培训，培训内容包含且不限于系统详细介绍、软件功能介绍、设备质控介绍、设备参数介绍、高级临床应用介绍等。提供厂方书面培训计划及要求，并由使用科室对培训结果进行确认。
投标人根据上述要求提供培训方案，承担所有培训费用，并同意作为付款条件之一。
2）维修保养培训：中标人负责对采购人技术员、操作人员免费进行设备的日常维护培训，培训内容包含且不限于培训人员介绍、设备机房工作环境培训、设备部件电气项目和机械项目培训等。提供厂方书面培训计划（同厂方工程师内容），在厂方维修中心实施培训，并由医学工程科对培训结果签（字）章确认。
投标人根据上述要求提供培训方案，承担所有培训费用，并同意作为付款条件之一。
6. 质量控制:提供厂方的医疗设备安全使用及质量管理要求及实施计划（保修期内由厂方实施）。
7. 设备供货、安装、调试：
1）设备到达采购人现场，中标人在采购人技术人员在场情况下共同进行现场验货。提供厂方书面设备安装要求并符合条件的说明，经医学工程部签章后进行设备安装。
2）设备交付时提供配套材料。如属计量器具、放射类设备，则卖方提供经买方认可的且具有资质的检测机构出具的计量、放射防护检测合格报告，检测费用包含在合同总价中。
3）安装要求：根据采购人现有安装条件进行安装，如在安装过程中造成院区装修损坏的，由中标人负责维修并承担维修费用。
投标人根据上述要求提供设备供货、安装、调试方案。
8.验收方式:设备安装完毕后，由买卖双方共同对设备进行验收。
验收的依据：
1） 制造商提供的技术规格；
2） 合同和标书（及评标时的相关承诺）；
3） 国家强制标准如属于商检目录则必须提供商检证，如属于国家强制鉴定目录则必须提供CCC论证；
4） 验收合格后，共同签署报告；
5） 中标人承担所有国家要求的检测项目费用。
6）当双方就技术问题出现争议且中标人无法提供充足的证明材料时，采购人有权委托第三方权威检测机构进行检测，检测费用由中标人承担（计入风险费含在投标报价内）。
投标人根据上述要求提供验收方案。
9.付款方式:
货到验收合格后3个月一次性支付全款。
（3） 商务技术分（70分）
	评分项目
	分值
	评标要点及说明

	技术分（46）
	34
	技术响应与采购需求的符合性评价（34分）
充分满足采购需求且优化的，最高得34分，基本满足采购需求得30分，不满足不得分。 证明材料：有效的技术响应表、技术证明材料。技术响应表响应情况与投标文件中所提供的投标产品详细技术材料不一致时，以投标文件中所提供的投标产品详细技术材料为准。

	
	6
	技术服务、技术培训（6分）
（1）操作应用培训（0-3分）：投标人负责提供采购人的操作和临床应用培训，提供培训方案，方案完整、考虑充分、安排有效的最高得3分（评分范围：3，2，1，0）
（2）维修保养培训（0-3分）：投标人负责在提供维修人员的培训，提供培训方案，方案考虑充分安排有效，最高得3分（评分范围：3，2，1，0）                          

	
	6
	供货安装调试、验收的方案和措施（6分）            
（1）供货安装调试方案（0-3分）：包括人员的安排、时间进度的规划，对设备的调试进度安排，调试的步骤、措施，问题的解决方案等，方案完整、考虑充分、措施有效的最高得3分（评分范围：3，2，1，0）。
（2）验收方案（0-3分）：提供验收方案及应急措施，方案考虑充分、措施科学有效的最高得3分（评分范围：3，2，1，0）证明材料：提供设备供货、安装、调试方案、验收方案。

	商务、资信及其他分（24）
	3
	成功案例（3分）
磋商产品（同型号）近三年的销售业绩，每一例业绩得1分。提供完整的合同复印件，复印件能清楚的辨析设备型号和价格，否则不得分。本项最高得5分。

	
	5
	质保期（5分）
供应商承诺的产品整体质保时间满足采购要求的前提下，基本满足2年得1分，每增加1年得1分，最多得5分。增加的时间不足1年的部分不计分。

	
	16
	售后服务方案及备品配件优惠幅度（16分）
（1）售后服务方案（0-4分）：根据售后服务商的实力、售后服务响应时间、售后服务内容是否全面等内容打分，最高得4分（评分范围：4，3，2，1，0）
（2）售后服务机构备品备件储备情况（0-4分）：根据出保后设备保修价格（整机保修、单次维修、人工费等）、备品配件及耗材等方面的优惠内容及优惠价格或优惠幅度综合评审，最高得4分（评分范围,4，3，2，1，0）
（3）售后服务团队人员方案（0-2分）：根据供应商提供的售后服务团队人员的数量、分工、与项目的匹配程度、人员资质情况等内容打分，最高得2分（评分范围：2，1，0）
(4)优惠（0-6）：根据优惠条件高的得6分，部分优惠得3分，无优惠不得分。




